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BVK-Wabhlpriifsteine zur Bundestagswahl 2013

Fragen zu sieben Themenkreisen an die im Bundestag vertretenen Parteien

Der BVK hat die Vorsitzenden der im Bundestag vertretenen Parteien gebeten,

ihre Positionen zu den fiir unseren Berufsstand bedeutsamen Themenkreisen darzulegen:

Sozialpolitik, Ordnungspolitik, Leitbild der ,Ehrbaren Versicherungskaufleute”,

Provisionsabgabeverbot, Private Krankenversicherung und Vergiitungssysteme.

Alle Parteien haben geantwortet.

1. Sozialpolitik

Der Versicherungsvermittler hat eine unersetzli-
che sozialpolitische Aufgabe. Er vermittelt den
Versicherungsnehmern Lésungen fir die Schlie-
Bung der Licken in den sozialen Sicherungssys-
temen.

Frage: Was will Thre Partei tun, damit der Versicherungsver-
mittler diesen sozialpolitischen Auftrag auch in der Zukunft
erfiillen kann?

v Wir schitzen die Arbeit, die Versicherungs-
vermittler Tag fiir Tag in unserem Land leisten. Sie haben eine
wichtige Scharnierfunktion zwischen Versicherungsunter-
nehmen und Kundschaft. Wir wollen, dass sie auch kiinftig
ihre Arbeit erfolgreich fortsetzen konnen. CDU und CSU wol-
len dafiir auch die Versicherungswirtschaft vor steuerlichen
Mehrbelastungen, wie sie von Rot und Griin geplant sind,
schiitzen.

Mittelstand, Handwerk und Selbstindige haben im
Vergleich zu grofleren Betrieben besondere Chan-
cen, aber auch spezifische Herausforderungen zu bewiltigen.
Sie stehen mit den Groflunternehmen héufig in einer harten
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Konkurrenz um Fachkrifte, haben einen eingeschrinkteren
finanziellen Spielraum und sind vom biirokratischen Auf-
wand vergleichsweise hoher betroffen. Auf der anderen Seite
sind kleine und mittlere Unternehmen sehr flexibel, innova-
tiv und zeichnen sich haufig durch eine starke regionale Ver-
bundenheit aus. Selbstindige und Freiberufler stehen wie der
Mittelstand im Fokus unserer Wirtschaftspolitik. Wir werden
die finanziellen und rechtlichen Rahmenbedingungen auf
den Priifstand stellen und gezielt verbessern. Eine von vie-
len Herausforderungen ist iiberhaupt erst der Schritt in die
Selbstandigkeit. Dies zeigt auch der KfW-Griindungsmonitor.
Demnach ist die Zahl der Personen, die eine selbstindige T4-
tigkeit begonnen haben, 2011 um elf Prozent im Vergleich
zum Vorjahr gesunken. Fiir eine Stirkung der Innovations-
kultur in Deutschland ist aber auch eine nachhaltigere Kul-
tur der Selbstandigkeit notwendig. Hier gibt es verschiedene
Moglichkeiten, positiv einzuwirken. So kénnte das Thema
»Selbstandigkeit” viel stirker als bisher in Schulen und auch
Hochschulen behandelt werden. Selbstindigkeit darf nicht zu
prekéiren Lebensverhdltnissen wie Altersarmut fithren. Wir
wollen Selbstdndige in die sozialen Sicherungssysteme einbe-
ziehen. Ein wichtiges Ziel ist es, dass versicherte Selbstandige
ihren Einkommen entsprechende Rentenanwartschaften er-
zielen, um das Risiko der Altersarmut zu minimieren. Des-
halb wollen wir die Rentenversicherung langfristig zu einer
Erwerbstatigenversicherung weiterentwickeln.

FDP Die private Vorsorge gegen Risiken im Alltag sowie
mmmm im Alter ist aufgrund des demografischen Wandels
und der damit verbundenen Auslastung der staatlichen So-
zialsysteme nicht nur unerlisslich, sondern muss unbedingt
weiter ausgebaut werden. Versicherungen sind dabei eine
ganz wesentliche Sdule. Der Versicherungsvermittler bietet
mit seinem Angebot umfassend Hilfestellung fiir die gebotene
Vorsorge, berit nicht nur im Einzelfall, sondern sorgt bei vie-
len seiner Kunden fiir eine dauerhaft laufende Betreuung ein-
schlieSlich des Schadenmanagements in Versicherungsfallen.
Die sozialpolitische Dimension seiner Tétigkeit ist daher von
hoher Bedeutung.

Wir wollen den Versicherungsvertrieb verbrau-
lﬂ":.ﬂf,ﬂ
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cherfreundlich regulieren. Deshalb wollen wir er-
reichen, dass Provisionen fiir den Verbraucher grundsitzlich
transparent ausgewiesen werden und damit auch provisions-
getriebenen Fehlberatungen entgegenwirken. Dies stirkt auch
die Vermittlerschaft, denn Versicherungsvermittler haben so
die Moglichkeit, eine unbeeinflusste und qualitativ hochwer-
tige Beratungs- und Vermittlungsleistung zu erbringen, um
ihrer wichtigen Aufgabe gerecht werden zu konnen. Unser
Ziel ist es, dass sowohl Kundinnen und Kunden auf Augen-
hohe mit den Vermittlern, aber auch die Vermittler auf Au-
genhohe mit den Versicherern verhandeln kénnen.

DIELINKE. Triger der Sozialpolitik sind der Gesetzgeber, der
Bund, die Linder und die Gemeinden sowie die von ihnen be-
auftragten Anstalten und Korperschaften. Die Sozialpolitik ist

an normativen Leitsdtzen, Recht und Gesetz orientiert. Dieser
offentliche Auftrag ist im Grundgesetz verankert und gestiitzt
auf Verfahren und Prinzipien der demokratischen Kontrolle
und Rechenschaftspflicht. Zum Kernbereich der Sozialpolitik
gehoren die umlagefinanzierten Systeme der Sozialversiche-
rung gegen die Lebensrisiken Krankheit, Alter, Unfall und Ar-
beitslosigkeit, aber auch Pflegebediirftigkeit. Hinzu kommen
Maflinahmen zur Herstellung des sozialen Ausgleichs. Beispiel-
haft ist unter anderem mit der ,,Riester“-Reform und der damit
eingeleiteten Teilprivatisierung der gesetzlichen Rentenversi-
cherung das Marktpotential fiir Vorsorgeprodukte betrachtlich
gesteigert worden, wovon die Versicherungsvermittler profitie-
ren. Wie auch in anderen Bereichen folgen sie in erster Linie
unternehmerischen Aspekten und individuellen Interessen.
Ein sozialpolitischer Auftrag ldsst sich daraus nicht ableiten.
Dessen ungeachtet mag es viele Versicherungsvermittler geben,
die gewissenhaft und verbraucherfreundlich arbeiten.

2. Ordnungspolitik

Das grundsétzlich marktwirtschaftlich orga-
nisierte Verhaltnis zwischen Versicherungsun-
ternehmen, Versicherungsvermittlern und Ver-
sicherungsnehmern ist zunehmend staatlichen
Eingriffen ausgesetzt.

Frage: Wie steht Ihre Partei zu regulativen Eingriffen in die
Privatautonomie wie z.B. der Provisionsbegrenzung in der
Privaten Krankenversicherung und der nach dem Pflege-
Neuausrichtungs-Gesetz (PNG) staatlich geférderten priva-
ten Pflegevorsorge?

v Die Soziale Marktwirtschaft ist eine Wett-
bewerbsordnung, in der die Politik die Rahmenbedingungen
setzt. Dies gilt auch fiir Provisionsregelungen in der privaten
Krankenversicherung und fiir die Rahmenbedingungen der
staatlich geférderten privaten Pflegevorsorge. Mit dem Pfle-
geneuausrichtungsgesetz wird die freiwillige private Vorsorge
erstmals staatlich gefordert. Durch die Forderung privater
Pflegezusatzversicherungen wird eine zusitzliche Séule der
Finanzierung geschaffen, die die Biirgerinnen und Biirger
dabei unterstiitzt, eigenverantwortlich und kapitalgedeckt
fiir den Fall der Pflegebediirftigkeit vorzusorgen. Dies wird
dazu beitragen, dass Pflege langfristig finanzierbar bleibt. Die
gesetzlichen Vorgaben geben allen Biirgern einen Rechtsan-
spruch auf das neue Produkt. Dank unbiirokratischer Rah-
menbedingungen ist der Zugang dazu zu besonders giinstigen
Bedingungen maglich.

Staatliche Eingriffe sind nach Auffassung der SPD
a zwingend, wenn die marktwirtschaftlichen Mecha-
nismen versagen. Die Deckelung der Abschlussprovisionen
sowie die Einfithrung einer Stornohaftungszeit im Rahmen
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des Gesetzes zur Novellierung des Finanzanlagenvermittler-
und Vermoégensanlagenrechts erfolgten — so die unmissver-
standliche Darstellung von CDU/CSU und FDP im Finanz-
ausschuss — auf ausdriicklichen Wunsch der Branche. Diese
sah sich auflerstande, die aufgetretenen Missstinde selbst zu
beseitigen (vgl. BT-Drs. 17/7453). Daher begriifiten alle im
Bundestag vertretenen Parteien die Rechtsinderungen.

Grundsitzlich sieht die FDP keine Notwendigkeit, in
mmmmm die Verglitungssysteme von Versicherungen einzugrei-
fen. Die Begrenzung der Provisionen bei der Vermittlung von
privaten Krankenversicherungen war ein Ausnahmefall, der
auf inzwischen weit verbreitete Geschéftsmodelle zuriickgeht,
bei denen Kunden regelmafig zur Rotation zwischen verschie-
denen PKV-Angeboten bewegt werden, um die Neukunden-
provision mehrfach zu verdienen (,Umdeckung®). Das geschah
haufig zum Nachteil der Versicherten, wenn damit der Verlust
von Altersriickstellungen verbunden war. Hintergrund sind of-
fenbar sehr hohe ,,Wechselprimien®, die mit dem bis zu 15-fa-
chen der Monatsbeitrige beziffert waren. Die Branche selbst
hat solche Praktiken verurteilt, konnte aber nicht erfolgreich
dagegen wirken. Ein Provisionsdeckel in Kombination mit
verldngerten Stornohaftungszeiten erschien der einzig gang-
bare Weg, Missbrauch zu vermeiden, und wurde auch von der
Branche positiv bewertet. Die FDP hat sich aufgrund des rela-
tiv schwerwiegenden Eingriffes fiir eine Provisionsobergrenze
von 9,9 Monatsbeitrigen eingesetzt, um, statt wie von anderen
Parteien gefordert weitergehend in den Markt einzugreifen,
zundchst die Reaktion des Marktes abzuwarten. Die Entschei-
dung hat sich aus heutiger Sicht als richtig erwiesen.

Im Interesse der Versicherten und angesichts der

JIOULLN drastisch gestiegenen Vermittlungsprovisionen in

den letzten Jahren halten wird eine obere Begrenzung der Pro-
visionen fiir geboten. Gleichzeitig bedarf es einer weiterge-
henden Transparenz. Verbraucherinnen und Verbraucher
miissen in Euro und Cent erkennen kénnen, wie hoch die
Provisionskosten sind. Der ,,Pflege-Bahr* hat sich als Flop er-
wiesen. Er bietet schlechtere Bedingungen als ungeforderte
Vertrige, lohnt selten und bietet bei weitem keine Absiche-
rung des gesamten Pflegerisikos.

DIELINKE. DIE LINKE unterstiitzt Provisionsbegrenzungen,
fordert dartiber hinaus aber mittelfristig, die provisionsge-
steuerte Beratung und Vermittlung ganzlich zu tiberwinden.

3. Leitbild der ,,Ehrbaren Versicherungskaufleute*

Die berufsstdndische Vertretung BVK e.V. hat mit
den ,Ehrbaren Versicherungskaufleuten” eine Leit-
linie fir die Versicherungsvermittler in Deutsch-
land formuliert. Damit werden die seit Jahrhun-
derten bewéhrten Kaufmannstugenden zu einer
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verbindlichen Vorgabe fiir das Verhalten und die
Grundeinstellungen der selbstandigen Kaufleute
der Branche. Der BVK e.V. wird dieses Leitbild als
Grundlage fir die Formulierung eines neuen Be-
rufshildes der Vermittler weiterentwickeln.

Fragen:

1. Bekennt sich Ihre Partei zum Leitbild der ,,Ehrbaren Kauf-
leute® als Vorbild fiir das wirtschaftliche Handeln und
die ethische Grundeinstellung der Gewerbetreibenden in
Deutschland?

2. Wie will Thre Partei in der nidchsten Legislaturperiode die
am Leitbild der ,,Ehrbaren Versicherungskaufleute orien-
tierte neue Positionierung der Vermittler bei der Gestal-
tung des Vertriebs unterstiitzen und stirken?

3. Wie wird Thre Partei in der nidchsten Legislaturperiode die
verbraucherschutzpolitische Bedeutung der Vermittler
unterstiitzen, die sich dem Leitbild der ,,Ehrbaren Versi-
cherungskaufleute® verschrieben haben?

4. Wird Thre Partei bei der Formulierung und Umsetzung
politischer Mafinahmen die wirtschafts- und sozialpoliti-
sche Bedeutung selbstbewusster, gut qualifizierter und an-
stindig handelnder Versicherungskaufleute entsprechend
beriicksichtigen und den BVK e.V. als deren berufsstindi-
sche Vertretung angemessen beteiligen?

v Fiir CDU und CSU ist das Leitbild des ,,Ehr-
baren Kaufmanns® gerade mit Blick auf die Finanzmarktkrise
der letzten Jahre ein sehr wichtiges. Es ist ganz wesentlich ge-
prigt durch das Zusammenfallen von Entscheidungsverant-
wortung und Haftung. Gerade an den Finanzmérkten muss
sich dieses Prinzip stirker durchsetzen. Wir begriifen es,
dass der Bundesverband Deutscher Versicherungskaufleute
e.V. sich auch an dem Leitbild des ,,Ehrbaren Kaufmanns®
orientiert. Dies ist eine gute Grundlage, auch in der Zukunft
in einem guten Miteinander zusammenzuarbeiten. Insofern
laden wir Sie auch ein, sich in den iiblichen Gremien, etwa
bei o6ffentlichen Anhérungen zur Gesetzgebung, aktiv einzu-
bringen.

Mit den ,,Ehrbaren Versicherungskaufleuten haben

Sie eine Leitlinie fiir Versicherungsvermittler erarbei-
tet. Ziel dieser Initiative ist es, die Berufsausiibung der Mit-
glieder an den iiber Jahrhunderte erfolgreichen Tugenden
des ,,Ehrbaren Kaufmanns“ auszurichten. Hierzu haben Sie
einen Katalog von Berufsregeln erarbeitet und Berufsstands-
angehorigen die Moglichkeit gegeben, sich offentlich dazu
zu bekennen. Die SPD begriifit Initiativen, deren Mitglieder
sich selbst dazu verpflichten, hohe Standards einzuhalten.
Eine solche Selbstverpflichtung kann jedoch verbindliche ge-
setzliche Standards nicht ersetzen, zumal wenn die freiwilli-
gen Verpflichtungen nicht von allen auf dem Markt aktiven
Vermittlern mitgetragen werden. In ihrer Kommunikation
gegeniiber den Verbraucherinnen und Verbrauchern lohnt es



sich aber aus unserer Sicht, die selbst auferlegten Standards
hervorzuheben und sich dadurch ggf. einen Wettbewerbsvor-
teil gegeniiber Konkurrenten zu verschaffen.

Epp Die FDP begriifit ausdriicklich das Leitbild des BVK

mmmmm und unterstiitzt jede Initiative, dass dieses auch ge-
lebt wird. Die Qualifikation der Berater spielt hierfiir eine
ebenso wichtige Rolle wie das Bekenntnis zu diesem Leit-
bild, das z.B. durch die berufsstindische Organisation do-
kumentiert wird.

Zu 1.: Wir begriifien ein Leitbild, nach welchem
LZLLN Vermittler ihren Kunden Produkte auch unter

Beriicksichtigung der Nachhaltigkeit vorstellen. Wir glau-
ben, dass Kunden durchaus einen Bedarf fiir entsprechende
Produkte haben und dass eine Frage nach der méglichen Be-
riicksichtigung entsprechender Kriterien nur von Vorteil sein
kann. Auch die Ablehnung von Vertriebssteuerungen halten
wir fiir sehr positiv und dem Kundeninteresse entsprechend.
Insgesamt begriiflen wir das Leitbild.

Zu 2.: Zunichst kommt es allen gut qualifizierten Vermitt-
lern zugute, wenn all diejenigen, die versicherungsberatend
und -vermittelnd tétig sind, nachgewiesenermaflen qualifi-
ziert sind und sich fortwéhrend beruflich fortbilden. Wir wol-
len deshalb die weitreichenden Ausnahmen fiir gebundene
Vertreter abschaffen. Im Sinne der Vermittlerinnen und Ver-
mittler ist letztlich aber auch, dass wir durch eine Regulierung
der Provisionsh6éhen die provisionsbasierte Falschberatung
einddmmen und bei kapitalisierenden Produkten die Zahlung
der Provision auf die gesamte Vertragslaufzeit strecken wol-
len. Diese Mafinahme trifft namlich gerade solche Vermittler,
die nicht nach dem Prinzip ehrbarer Versicherungskaufleute
arbeiten. Des Weiteren fordern wir eine grofitmaégliche Kos-
tentransparenz sowie bei Kapital bildenden Versicherungen
die Angabe der anfallenden Kosten als Gesamtbetrag als auch
prozentual als durchschnittliche Renditeminderung.

Zu 3.: Aus Verbraucherschutzsicht ist die Verpflichtung
der ,,ehrbaren Versicherungskaufleute®, ihre Kunden fair und
an den individuellen Bediirfnissen ausgerichtet zu beraten,
von zentraler Bedeutung. Solche zentralen Wohlverhaltens-
regeln sollten aus unserer Sicht jedoch nicht nur in Form
eines Leitbilds verankert werden, sondern auch iberpriifbar
und damit Bestandteil einer Marktaufsicht sein. AufSerdem
sollten Verbraucher/Innen Informationen zu Qualifikation,
Marktiberblick, vermitteltem Produktspektrum, Hohe der
Berufshaftpflicht und der zustindigen Behorde im Falle von
Verbraucherbeschwerden erhalten. Daher befiirworten wir
die Novellierung des Versicherungsvermittlungsregisters und
eine einheitliche Beaufsichtigung durch die BaFin, die sich da-
fiir allerdings dezentral organisieren miisste. Diese Mafinah-
men wiirden das Leitbild der ,Ehrbaren Versicherungskauf-
leute® stairken und generell verankern.

Zu 4.: Bereits heute stehen wir im Kontakt mit Versiche-
rungskaufleuten, welche wir regelmaflig anhoren. Natiirlich
trifft das auf berufsstandische Vertretungen wie den BVK e.V.
gleichfalls zu, wie fiir andere Verbinde.

Irs
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DIELINKE. Die 10 Grundtugenden lesen sich gut und soll-
ten ihre Vorbildfunktion entfalten. Praktisch zeigt sich aber
gerade im Finanz- und Versicherungsbereich, dass Selbstver-
pflichtungen ohne klare rechtliche Sanktionsinstrumentarien
sich nur selten bewahren. DIE LINKE setzt sich deshalb fiir
transparente, verbindliche Regelungen ein. Auch die Mitglie-
der Thres Berufsstandes wiirden profitieren, weil es dann Wett-
bewerbsgleichheit und Fairness fiir alle Akteure gébe. Natiir-
lich werden wir auch Gespréche fithren, um die verbraucher-
schutzpolitische Bedeutung der Vermittler zu unterstiitzen,
die sich dem Leitbild der ,,Ehrbaren Versicherungskaufleute®
verschrieben haben. Der Ansatz muss aber praktisch von allen
auch umgesetzt werden.

4. Europidischer Rahmen
zur Versicherungsvermittlung

Die Europdische Kommission hat die im Jahre
2002 verabschiedete Versicherungsvermittler-
richtlinie (IMD) Uberprift und am 3. 7. 2012 ei-
nen lberarbeiteten Entwurf verdffentlicht, die
sog. IMD Il. Zeitgleich wird die Finanzmarkt-
richtlinie GUberarbeitet (MiFID) sowie eine neue
Richtlinie zur Regulierung u. a. der fondsgebun-
denen Lebensversicherungen (PRIPS-Produkte)
konfiguriert.

Fragen:

1. Wie stehen Sie zu den unterschiedlichen Regelungen im
Finanzdienstleistungsbereich (MiFID) und Versicherungs-
bereich (IMD II) beziiglich der Frage der Offenlegung von
Provisionen?

2. Plant Thre Partei eine schnelle Umsetzung der Vorgaben
aus Brissel?

3. Planen Sie weitere Reformen in der nationalen Regulie-
rung der Versicherungsvermittlung?

v Eine wichtige Position fiir die MiFID II ha-
ben CDU und CSU im Prinzip mit unserem national vorge-
legten Honoraranlageberatungsgesetz deutlich gemacht: die
Etablierung der Honoraranlageberatung als gleichberechtig-
tes Berufsbild neben der provisionsbasierten Anlageberatung,
um dem Anleger die Freiheit zu geben, eigenstandig zwischen
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beiden Fronten der Anlageberatung wiahlen zu konnen, ohne
eine Anlageberatung gegeniiber der anderen zu privilegieren.
Bei der IMD II begriiflen wir grundsitzlich die Intention des
derzeitigen Richtlinienvorschlags, im Bereich der Versiche-
rungsvermittler fiir mehr Transparenz zu sorgen und den Ver-
braucherschutz zu stirken. Dabei ist allerdings wichtig, dass
hier nicht tber das Ziel hinausgeschossen wird und etwaige
Neuregelungen nicht dazu fithren, dass Unternehmen und die
Verwaltungen unverhiltnismafig belastet werden. Dies betrifft
insbesondere die Bereiche, die bisher noch nicht unter den An-
wendungsbereich der IMD fallen.

Auch hier gilt es - wie grundsatzlich im Finanz- und Kapital-
marktbereich - Regulierung mit Augenmaf3 zu betreiben. Die
vorgeschlagene unaufgeforderte Offenlegung der Vermittler-
provisionen muss sorgfiltig gepriift und erortert werden. Lang-
fristig besteht durchaus noch Potenzial zur Weiterentwicklung
bei der Regulierung der Versicherungsvermittlung. Aber auch
hier gilt es, sorgfiltig und iiberlegt vorzugehen, um nicht tiber
das Ziel hinaus zu schief3en. Sicherlich wire es wiinschenswert,
ein Regelungswerk fiir eine einheitlich regulierte und tiber-
wachte Allfinanzhonorarberatung inklusive der Honorarbera-
tung im Versicherungsbereich auf den Weg zu bringen. Hier
sind aber noch einige Fragen offen. So miissen wir unter ande-
rem die Regelung der steuerlichen Behandlung der Honorarbe-
ratung im Vergleich zur Provisionsberatung im Auge behalten.
Hier gilt es, sorgféltig abzuwégen.

Im Interesse des Verbraucherschutzes setzt sich die

SPD fiir mehr Transparenz in Finanzangelegenheiten
ein. Dies gilt auch fiir Versicherungsprodukte und die Versi-
cherungsvermittlung. Ein generelles Verbot von Provisionen
scheint uns nicht sinnvoll. Von den genannten européischen
Vorhaben erwarten wir Verbesserungen fiir die Versiche-
rungsnehmer und werden sie daher ziigig in deutsches Recht
umsetzen. Ob weitergehender nationaler Regelungsbedarf be-
steht, lasst sich naturgeméf erst nach Abschluss der Gesetzge-
bungsverfahren auf européischer Ebene beurteilen.

Fpp [m Rahmen der aktuell iiberarbeiteten Versicherungs-

mmmmm vermittler-Richtlinie werden weitergehende Initiati-
ven zur Offenlegung von Provisionen und Bezahlmodellen
diskutiert, bis hin zu verpflichtenden Nettotarifangeboten der
Versicherungen.

Die FDP sieht Forderungen nach der verbindlichen Ein-
fithrung von Nettotarifen kritisch. Es ist Sache des Marktes,
ob er solche Angebote unterbreitet und auch eine Aufgabe
der Beraterbranche, bei entsprechender Nachfrage, auf die
Einfithrung entsprechender Produkte hinzuwirken. Soweit
kiinftig die Honorarberater am Markt aktiv werden, ist die
Moglichkeit des Erwerbs provisionsfreier Produkte Gegen-
stand der Beratungsleistung und die entsprechende Zusam-
menarbeit mit Emittenten zugunsten der Schaffung solcher
Angebote durchaus zielfithrend. Staatliche Zwinge dagegen
wiren ein massiver, sachlich nicht gerechtfertigter Eingriff in
die unternehmerische Freiheit und damit auch in die Prinzi-
pien der Sozialen Marktwirtschaft. Bei der Offenlegung von
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Vergiitungen miissen — anders als z. B. im Wertpapierbereich
- die Wirkungen fiir die Beratungsqualitit abgewogen wer-
den, zum Beispiel auch in Verbindung mit der Bestandspflege.
Bei vielen Produkten treten Kunden und Berater in dauerhafte
Geschiftsbeziehung. Versicherungsvermittler begleiten ihre
Kunden bei den Risiken des tdglichen Lebens. Bei moglichen
Neuregelungen miissen auch die Marktstrukturen mit tiber-
wiegend einzelnen oder mittelstdndisch organisierten Bera-
tern beachtet werden.

Zu 1.: Insgesamt wollen wir die IMD II in wesent-
BUNDNIs 90
INERAAR lichen Punkten an die MiFID II angleichen, um die

Konsistenz der beiden Regulierungstexte zu verbessern. Dazu
gehoren im Wesentlichen die Offenlegung der Provisionen
und sonstigen Zahlungen, die der Vermittler erhilt, sowie
Offenlegung aller Kosten (d. h. Vertragsabschluss- u. Vermitt-
lungskosten).

Zu?2.:Ja.

Zu 3.: Eines unserer zentralen Anliegen ist es, dass all
diejenigen, die versicherungsberatend und -vermittelnd ta-
tig sind, nachgewiesenermaflen qualifiziert sind und sich
fortwdhrend beruflich fortbilden. Deshalb sollte jeder Ver-
sicherungsvermittler eine Mindestqualifikation vor einer
objektiven Stelle nachzuweisen haben. Die weitreichenden
Ausnahmen fiir gebundene Vertreter, wonach lediglich die
Versicherungsunternehmen die Sachkunde des gebundenen
Vermittlers bescheinigen brauchen, erachten wir fiir falsch.
Dariiber hinaus fordern wir, den Beratungsverzicht abzu-
schaffen sowie eine Beriicksichtigung von G6kologischen,
sozialen oder ethischen Anlageformen in Produktinforma-
tionen und der Beratung.

Insgesamt fordern wir im Finanzbereich die Schaffung
eines einheitlichen Berufsbildes der Honorarberatung. Ho-
norarberater miissen iiber alle Finanzprodukte hinweg be-
raten konnen, um den Kunden die bestmogliche individu-
elle Beratung zu ermdglichen. Gleichzeitig wollen wir uns
fiir mehr Finanzkompetenz aller einsetzen. Nur wenn wir
die Strukturen und Instrumente der Finanzmairkte verste-
hen, kénnen wir die Nachfrage nach nachhaltigen Anlage-
formen weiter verstirken und die Transparenz der Mirkte
erhohen. Wenn Verbraucher/Innen die anfallenden Kosten
bei Finanzprodukten besser verstehen, wirkt sich dies auch
auf die Nachfrage nach Honorarberatungsdienstleistungen
aus.

DIELINKE. Sowohl fiir Finanzanlagen (Regelungen, Mi-
FID II) als auch fiir Versicherungen (IMD) einschliefSlich
fondsgebundener Lebensversicherungen (PRIPS) halt es DIE
LINKE fiir dringend notwendig, dass alle Anbieter kiinftig
uber alle anfallenden Kosten transparent informieren. Dies
beinhaltet auch die konsequente Offenlegung von Provisio-
nen und sonstigen Vertriebsanreizen. Im Versicherungsbe-
reich sind hier keine Ausnahmen zu machen, auch nicht in
Form von fiinfjihrigen Ubergangsfristen fiir Nicht-Leben-
Produkte, wie es die IMD II vorsieht. DIE LINKE unterstiitzt
die verpflichtende Angabe einer Gesamtkostenquote (Total



expense ratio) in Prozent und in Euro. Mittelfristig fordern
wir, die provisionsbasierte Vermittlung und Beratung zu
Gunsten einer unabhéngigen Beratung, unter anderem durch
Verbraucherzentralen und Honorarberater, zu ersetzen. Wir
sehen noch groflen Nachbesserungsbedarf bei den Vorgaben.
Beispielsweise ist die Offenlegung der Provisionen zu ver-
schirfen, und es ist nicht hinnehmbar, dass Provisionen nur
unabhingigen Beratern verboten werden sollen. Es ist auch
nicht akzeptabel, dass alle anderen nur die Basis der Provisi-
onsberechnung offenlegen miissen, aber noch nicht einmal
den Provisionsbetrag. Schliefllich ist die Rechtsstellung der
Verbraucher zu verbessern und zu starken. Fiir DIE LINKE
ist das System der provisionsgestiitzten Beratung und Ver-
mittlung langfristig zu iberwinden. Die Finanzierung der Be-
ratung tiber Provisionen und Vergiitungen von dritter Seite
schafft strukturell einen grundlegenden Interessenkonflikt,
dem sich auf Dauer selbst integre und kundenorientierte
Vermittler nicht entziehen kénnen. Alternativ fordert DIE
LINKE den Ausbau der Beratungsangebote von Verbraucher-
organisationen und unabhéngigen Schuldnerberatungsstellen
sowie eine Ausweitung der qualifizierten Honorarberatung.
Finanzieller Verbraucherschutz ist institutionell durch einen
Finanz-TUV und eine Verbraucherschutzbehorde fiir den
Bereich Finanzmirkte zu stirken. Hierzu haben wir diverse
Antrage und Entschlieffungsantrdge eingebracht, zuletzt
in Zusammenhang mit der Stirkung der Honorarberatung
(Bundestagsdrucksache 17/13248)

5. Provisionsabgabeverbot

Im Frihjahr 2012 startete die Bundesanstalt fir
Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) ein Konsul-
tationsverfahren zum Provisionsabgabeverbot.
Die Ergebnisse sind bisher nicht verdffentlicht.
Vorausgegangen war ein Urteil des VG Frankfurt
vom Oktober 2011, das fir einen Einzelfall das
Provisionsabgabeverbot wegen Unbestimmtheit
fir unwirksam erklarte.

Fragen:

1. Plant Thre Partei eine gesetzliche Verankerung des Provisi-
onsabgabeverbotes in der kommenden Legislaturperiode?

2. Falls Thre Partei sich fiir die Abschaffung des Provisionsab-
gabeverbotes stark macht, wie soll dann der Verbraucher-
schutz auf der Seite der Versicherungsnehmer hergestellt
werden?

3. Falls das Provisionsabgabeverbot Bestand haben soll,
macht sich Thre Partei dann fiir einen ,,Netto-Tarif* fiir
Versicherungsprodukte stark?

4 CDU und CSU werden sich mit dem Kom-
plex des Provisionsabgabeverbotes im Versicherungsbereich
sorgfaltig und ausfiihrlich beschiftigen.
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Die SPD befiirwortet das Festhalten am Provisionsab-

beratung streben wir eine unabhingige Honorarberatung in

gabeverbot. Parallel zur provisionsgestiitzten Anlage-

Finanzangelegenheiten an, die auch Versicherungsangebote
umfassen soll. Hierzu sind Nettotarife fiir alle Produkte des
Finanzmarktes einschliellich der Versicherungen erforder-
lich.

Fpp Die FDP setzt sich fiir eine ziigige Klirung ein und
mmmem befiirwortet die Beibehaltung des Provisionsabga-
beverbots. Die FDP ist iiberzeugt, dass hierunter die Bera-
tungsqualitdt leiden wiirde und ein Preiswettbewerb zum
Nachteil der Kunden stattfinden wiirde. Die Situation ist
hier eine andere als bei der Wertpapiervermittlung, wo z. B.
die Honoraranlageberatung oder schlichte Aspekte der Kun-
denbindung die Option einer provisionsfreien Vermittlung
rechtfertigen. Die FDP setzt sich daher fiir eine gesetzliche
Regelung ein, wie sie die Branche seit langem fordert. Ver-
pflichtende Nettotarife lehnt die FDP ab. Ein Marktangebot
konnte sich gleichwohli. V.m. Modellen zur allumfassenden
Finanzhonorarberatung entwickeln, wenn es hierfiir eine
Nachfrage gibt.

Vermittlung stirken, dann stellt sich das Problem, dass der-

Zu 1. und 2.: Will man die provisionsunabhangige
Beratung zu Versicherungsprodukten und ihrer

zeit zahlreiche Versicherungsprodukte ohne eingerechnete
Provisionen am Markt nicht verfiigbar sind. Wir wollen die-
ses Problem dadurch 16sen, dass wir die Versicherungsunter-
nehmen zur Bereitstellung ihrer Produkte (jedenfalls auch)
zu Nettotarifen verpflichten. Die Alternative dazu ist in der
Berechtigung und Verpflichtung zur Durchleitung der Provi-
sion zu sehen. Wir halten die Durchleitung der Provision an
die Kunden im Versicherungsbereich wegen der Gefahr eines
so genannten ,,Schndppcheneffektes® fiir verfehlt und lehnen
daher sowohl fiir den Versicherungsberater als auch fiir den
Versicherungsvermittler eine Abschaffung des Provisionsab-
gabeverbotes ab.
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Zu 3.: Gerade auch, weil der Mangel an Nettopolicen ei-
ner Ausbreitung der Versicherungsberatung bisher im Wege
stand, fordern wir, Versicherungsunternehmen zur Bereit-
stellung ihrer Produkte zu (jedenfalls auch) Nettotarifen zu
verpflichten. Jeder Versicherungsanbieter hat sicherzustellen,
dass das jeweilige Versicherungsprodukt befreit von Ver-
triebskosten zu erhalten ist.

DIELINKE. Verbraucherschiitzer fordern schon seit ge-
raumer Zeit die Forderung des honorarbasierten Versiche-
rungsvertriebs und eine direkte Abschaffung des Provisi-
onsabgabeverbots. DIE LINKE unterstiitzt diese Forderung.
Denn es ist nicht einzusehen, warum etwa die Provisionstei-
lung mit Autohdusern oder sonstigen ,, Tippgebern® erlaubt
sein soll, mit den Kunden aber nicht. Anstatt gesetzlich zur
Provisionsauskehrung zu verpflichten, fordert DIE LINKE,
Nettotarife in absoluten Gré8en (Euro) fiir Versicherungs-/
Finanzmarktinstrumente in den Informationsblittern ver-
pflichtend auszuweisen. Hierdurch werden sowohl fiir die
Beraterinnen und Berater als auch die Verbraucherinnen
und Verbraucher Kosten transparenter und vergleichba-
rer. Wie der Verbraucherschutz fiir Versicherungsnehmer
konkret hergestellt werden soll, zeigen unsere Antrage zur
Honorarberatung sowie zu den Bewertungsreserven der Le-
bensversicherungen (Bundestagsdrucksache 17/11407). Wir
sind der Ansicht, dass durch einen Wegfall des Provisions-
abgabeverbotes Impulse fiir mehr Nettotarife gegeben wer-
den. Auch kénnte damit die qualifizierte Honorarberatung
gestirkt werden.

6. Private Krankenversicherung

Bereits 2009 wurde die Private Krankenversi-
cherung (PKV) verpflichtet, einen Basistarif ein-
zufiihren, der seitens der Versicherungsunter-
nehmen zum Hochsttarif des Beitrags in der Ge-
setzlichen Krankenversicherung (GKV) und ohne
Gesundheitspriifung angeboten werden muss.

Gegenwaértig wird dem bewdhrten dualen System
das alternative Modell der Biirgerversicherung
gegeniibergestellt.

Fragen:

Macht sich Ihre Partei fiir den Erhalt des dualen Systems
(Gesetzliche Krankenversicherung/ Private Krankenversiche-
rung) im Gesundheitssystem stark?

Falls nein, welche Reformen sollen in der nachsten Legislatur-
periode umgesetzt werden?

v Wir bekennen uns zum Wettbewerb der
Krankenkassen. Eine staatliche Einheitsversicherung fiir alle
lehnen wir ab. Die private Krankenversicherung mit ihren in-
dividuellen Kapitalriicklagen, um steigende Kosten im Alter

abzuddmpfen, leistet einen wichtigen Beitrag zur Nachhaltig-
keit und Umsetzung von Neuerungen im Gesundheitswesen.

Die SPD wird gegen eine zunehmende Zwei-Klassen-

Medizin vorgehen: Es soll nicht linger von der Versi-
cherungskarte (privat oder gesetzlich) abhangen, wie jemand
behandelt wird. Deshalb fordert die SPD die Biirgerversiche-
rung. Sie gewihrleistet Gleichbehandlung und verhindert
einen massiven Kostenanstieg fiir Gesetzlich- und Privatver-
sicherte. Auch fiir die Pflege wird eine Biirgerversicherung an-
gestrebt, deren Kosten Arbeitnehmer und Arbeitgeber zu glei-
chen Teilen tragen. Es gibt nur noch ein Versicherungssystem
fir alle Burgerinnen und Biirger. Auch die privaten Versiche-
rungsunternehmen konnen die Biirgerversicherung anbieten.
Damit wird die Bevorzugung von Privatversicherten beendet.
Allein die Krankheit ist kiinftig ausschlaggebend, wie und
wann jemand behandelt wird. So werden auch die Privatver-
sicherten vor massivem Beitragsanstieg geschiitzt, weil es zu-
kiinftig keine tiberhohte Abrechnung fiir Behandlungen gibt.
Die Arbeitgeber miissen wieder zur Hélfte an den Kosten des
Gesundheitssystems beteiligt werden. Die Arbeitnehmerbei-
trage sinken. Aber nur diejenigen Arbeitgeber miissen mehr
zahlen, die besonders hohe Lohne zahlen und Boni, wie zum
Beispiel Banken und Versicherungen. Eine aufwendige Erhe-
bung von Beitrigen auf Mieten und Vermdgen soll es nicht
geben, sondern eine Beteiligung durch einen Steuerzuschuss
aus der Kapitalbesteuerung. Ein unbiirokratisches System.

Die FDP steht fiir ein freiheitliches und vielfaltiges
mmmm Gesundheitssystem. Dazu gehort auch eine starke pri-
vate Krankenversicherung. Das Nebeneinander von gesetzli-
cher und privater Krankenversicherung hat in Deutschland
zu guten Ergebnissen gefiihrt. Die FDP lehnt die Einfithrung
einer Biirgerversicherung auf Basis der GKV-Strukturen ent-
schieden ab. Bei der Biirgerversicherung geht es nicht um eine
bessere Versorgung der Patienten, sondern allein um die Er-
schliefung zusitzlicher Einnahmequellen. Eine Ausweitung
des Umlagesystems 16st nicht die kiinftigen Herausforde-
rungen, vor denen unser Gesundheitssystem angesichts der
demografischen Entwicklung steht. Hinzu kommen weitere
vielfaltige Probleme. Die Biirgerversicherung belastet den
Faktor Arbeit, hemmt die Innovationsfahigkeit und gefdhrdet
die Wettbewerbsfihigkeit unserer Wirtschaft. Sie entzieht der
medizinischen Infrastruktur Finanzmittel, die dort dringend
benotigt werden, vernichtet tausende von Arbeitsplitzen in
der privaten Versicherungswirtschaft und wiirde letztendlich
insgesamt — wie die Erfahrungen in anderen Landern mit Ein-
heitssystemen zeigen — zu einer Verschlechterung der Versor-
gung fithren.
Fiir ein starkes duales Krankenversicherungssystem ist es aber
auch wichtig, die private Krankenversicherung zukunftsfest
zu machen, damit die PKV-Beitrage im Alter bezahlbar blei-
ben. Dazu gehoren unter anderem Transparenz bei den Ba-
sistarifen und Konzepte sowohl zur Beitragsentwicklung als
auch zur Portabilitat von Altersriickstellungen. Daran will die
FDP weiter arbeiten.



Wir halten die Zweiteilung in GKV und PKV fiir
LR falsch. Sie fiihrt dazu, dass die Art und das Ausmaf}
der Behandlung eines Patienten von der Art seines Kranken-
versicherungsschutzes abhingig sind. Sie setzt Fehlanreize
fiir Arztinnen und Arzte, sich in Regionen mit vielen Privat-
versicherten niederzulassen — und nicht dort, wo sie wirklich
gebraucht werden. Und sie fithrt dazu, dass sich ausgerechnet
die wirtschaftlich leistungsfihigsten Bevolkerungsgruppen
nicht am Solidarausgleich beteiligen. Wir treten deshalb fiir
eine Biirgerversicherung ein.

DIELINKE. DasNebeneinander von gesetzlicher Krankenver-
sicherung (GKV) und privater Krankenversicherung (PKV)
als Vollversicherung ist unsinnig und einmalig in Europa. Es
ist ein Merkmal der Zwei-Klassen-Medizin. In der PKV wird
unabhingig vom Einkommen das personliche Krankheitsri-
siko versichert. Privat krankenversichert sind besonders ge-
sunde, junge, kinderlose und gutverdienende Menschen. Der
GKV werden dadurch Beitrdge von diesen Personengruppen
entzogen. So schwiécht die PKV nicht nur die Solidaritit, son-
dern gefihrdet auch die finanzielle Stabilitit der GKV. Die
PKV selbst ist als eigenstindiges Versicherungssystem lang-
fristig nicht {iberlebensfihig, da sich ohne neue junge Mit-
glieder bereits derzeitig existierende Finanzierungsprobleme
verstirken. Auflerdem fiihrt sie bei nicht wenigen privat Ver-
sicherten zu sozialen Harten, wie der neue Notlagentarif, den
die Bundesregierung einfithren will, erneut verdeutlicht.
Unser Konzept einer solidarischen Biirgerinnen- und Biir-
gerversicherung (BBV) sieht die Abschaffung der PKV als
Vollversicherung vor und will sie auf Zusatzversicherun-
gen beschrinken. Den Beschiftigten der privaten Versiche-
rungsunternehmen soll ein sozialvertriglicher Ubergang in
Arbeitsverhéltnisse in der BBV ermdglicht werden. Grund-
satzlich werden alle Einkommen aus unselbstindiger und
selbstandiger Arbeit sowie alle sonstigen Einkommensarten
wie Kapital-, Miet- und Pachtertrige bei der Bemessung des
Beitrags zugrunde gelegt. Eine unabhingige wissenschaftliche
Studie zeigt: Dadurch kann der Beitragssatz um ein Drittel
auf 10,5 Prozent sinken. Bis zu einem Einkommen von 5.800
Euro im Monat sind Einsparungen spiirbar. Die unteren und
mittleren Einkommen werden entlastet sowie die Gesund-
heitsversorgung der Zukunft auf eine nachhaltige und stabile,
vor allem aber gerechte Finanzierungsgrundlage gestellt. Die
Binnennachfrage wird gestédrkt mit positiven Effekten fiir die
Beschiftigung.

So machen wir die Kranken- und Pflegeversicherung soli-
darisch fit fiir die Zukunft. Umfragen bestdtigen: Eine me-
dizinisch hochwertige Versorgung in einem solidarischen
System ist vielen Menschen wichtig. Die grofse Mehrheit der
Bevélkerung befiirwortet den Ausgleich zwischen finanziell
Besser- und Schlechtergestellten sowie zwischen Gesunden
und Kranken. Viele Menschen empfinden die Zwei-Klassen-
Medizin als zutiefst ungerecht. Auch viele privat Versicherte
sind insbesondere angesichts explodierender Zahlungen im
Alter einer solidarischen Finanzierung gegeniiber aufge-
schlossen.

7. Vergiitungssysteme

Mit dem Entwurf eines Gesetzes zur Férderung
und Regulierung einer Honorarberatung iber
Finanzinstrumente (Honoraranlageberatungsge-
setz) wurden neue Regelungen zur Honorarbera-
tung im Bereich der Finanzanlagen vorgesehen.
Der Status Quo im Bereich der Versicherungsver-
mittlung wurde beibehalten — das bestehende
System von Versicherungsberatung und Versi-
cherungsvermittlung bleibt bestehen.

Fragen:

1. Gibt es in Threr Partei ein bevorzugtes Vergtitungsmodell
fiir die Versicherungsvermittlung?

2. Strebt Thre Partei eine Stirkung der Honorarberatung
auch im Versicherungsvermittlerbereich an?

3. Falls Thre Partei die Stirkung der Honorarberatung an-
strebt, welche weiteren Anderungen miissten bei der Ver-
sicherungsvermittlung vorgenommen werden, um eine
Etablierung des ,nicht gesetzlich definierten Berufsbildes
Honorarberater zu erreichen?

4 Wir halten nichts davon, den Anlegern vor-
zuschreiben, welchen Weg der Anlageberatung sie wéhlen
sollten. Beide Anlageberatungsformen haben ihre Vor- und
Nachteile und bergen ihre entsprechenden Risiken und Chan-
cen. Jeder Anleger muss letztendlich fiir sich entscheiden
konnen, welche Form der Anlageberatung er bzw. sie fiir die
geeignetste hilt, seinen bzw. ihren Bediirfnissen gerecht zu
werden. Mit der Etablierung des Berufsbildes durch das Ho-
noraranlageberatungsgesetz wollen wir die Rahmenbedingun-
gen fiir eine Starkung der Honorarberatung und eine stirkere
Wahrnehmung und Akzeptanz bei den Anlegern schaffen.
Das Produkt bzw. die Form der Anlageberatung muss sich
dann aber letztendlich aus eigener Kraft am Markt durchset-
zen. CDU und CSU wollen die Honorarberatung stirken, in-
dem wir die Voraussetzungen dafiir schaffen, dass die Ange-
botsbedingungen vergleichbar sind. Es liegt dann letztendlich
an den Honorarberatern selbst, ihre Dienstleistung am Markt
entsprechend zu positionieren.

Vermogens- und Vorsorgeentscheidungen binden
& die Verbraucherinnen und Verbraucher oft langfris-
tig und mit hohen Betrigen. Entsprechend umsichtig sollte
die Auswahl des Finanz- bzw. Versicherungsprodukts erfol-
gen. Leider weisen die Anlageberatung und -vermittlung in
Deutschland noch immer Schwichen und Fehlanreize auf,
wie sich im Zuge der Finanzkrise erneut bestitigte. Deshalb
will die SPD auch hierzulande die unabhéngige Honorarbe-
ratung in Finanzangelegenheiten etablieren. Was fiir vermo-
gende Kunden eine Selbstverstdndlichkeit ist, soll fiir den
durchschnittlichen privaten Anleger zu einer gleichwertigen
Option zur provisionsbasierten Beratung werden. Im Dezem-
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ber 2011 legte die SPD-Bundestagsfraktion ein eigenes Kon-
zept zur Starkung der Honorarberatung in Deutschland vor
(BT-Drs. 17/8182). Dessen Kernpunkte sind die Schaffung
eines Berufsbildes, einer Vergiitungsregelung und die Ver-
pflichtung der Emittenten, Finanzprodukte auch zu Nettota-
rifen anzubieten. Erforderlich sind klare Begrifflichkeiten, ein
Bezeichnungsschutz sowie eine deutliche Abgrenzung zwi-
schen Finanzberatung und -vermittlung. Selbstverstindlich
muss eine umfassende individuelle Verbraucherberatung das
gesamte Angebot an Finanzprodukten beriicksichtigen, also
Vermogensanlagen ebenso wie Versicherungen und Darle-
hen. Flankierend soll die Offentlichkeit gezielt {iber die Unter-
schiede zwischen dem Honorar- und dem provisionsgestiitz-
ten Vertrieb aufgeklart werden.

gpp Die FDP bleibt ein Verfechter der Wahlfreiheit der
mmmem Biirgerinnen und Biirger. Die kiinftige Koexistenz bei-
der Vergiitungsformen gewahrleistet, dass der Verbraucher
sich, je nach Interesse und finanzieller Situation, fiir die Natur
des Produktes entscheiden kann. Eine professionelle Investo-
rengruppe unterscheidet sich deutlich vom Kleinanleger. Mit
dem Gesetz zur Forderung und Regulierung einer Honorarbe-
ratung {iber Finanzinstrumente wird die Honorar-Anlagebe-
ratung als Option fiir den Verbraucher gesetzlich verankert.
Diese Beratungsform differenziert zwischen dem klassischen
Geschiftsmodell des provisionsbasierten Anlageberaters und
dem des Honoraranlageberaters, der sich ausschliellich vom
Kunden vergiiten lassen darf. Der Verbraucher erhilt ein
Wabhlrecht, welche Vergiitungsform er wiinscht. Der miin-
dige Verbraucher wird nicht bevormundet, sondern erhilt
ein Zusatzangebot fiir effektive und verantwortungsbewusste
Anlageberatung. Die Anforderungen an die Qualifikation und
Zulassung der Berater sind gleich. Allerdings muss der mit un-
abhingiger Beratung werbende Honoraranlageberater einen
hinreichenden Marktiiberblick haben. Mit der Honorarbera-
tung wird Wettbewerb zwischen den Beratungsangeboten und
damit das Prinzip der sozialen Marktwirtschaft geférdert. Aus
der Sicht der FDP besteht zundchst kein gesetzlicher Rege-
lungsbedarf fiir die Versicherungsvermittlung und -beratung.
Im Bereich der Versicherungsberatung unterscheiden sich die
Vertriebswege dagegen erheblich. Der provisionsunabhingige
Versicherungsberater ist bereits heute in der Gewerbeordnung
verankert. Die kiinftigen EU-Vorgaben bleiben jedoch abzu-
warten. Bei der Anlageberatung im Wertpapierbereich exis-
tieren schon heute Vorgaben fiir die Offenlegung von Kosten
und Provisionen, teilweise gibt es provisionsfreie Angebote
der Wertpapier-Emittenten. Deshalb ist eine verbindliche Re-
gelung der Honorarberatung auch hier sinnvoll.

Zu 1.: Im Mittelpunkt steht fiir uns, dass Verbrau-
BUNDNIS 90
Ll cherinnen und Verbraucher bedarfsgerechte Pro-

dukte erhalten. Die aus Kundensicht besseren Produkte sollen
systematisch eine groflere Verkaufschance haben als schlech-
tere. Es braucht daher gleiche Wettbewerbsvoraussetzungen
fir die provisionsbasierte Vermittlung und die unabhingige
Beratung auch im Versicherungsbereich.

—> Bundestagswahl 2013

Zu 2.: Insgesamt fordern wir im Finanzbereich die Schaf-
fung eines einheitlichen Berufsbildes der Honorarberatung.
Im Versicherungsbereich ist zwar bereits der Versicherungs-
berater geregelt. Allerdings beobachten wir im Bereich der
Versicherungsberatung, dass deren flichendeckenden Aus-
breitung u.a. der derzeitige Mangel an Nettopolicen im Wege
steht. Das muss sich dndern. Versicherungsberater sollen
kiinftig, nachdem sie eine Empfehlung fiir ein bestimmtes
Produkt abgegeben haben, dieses Produkt auch vermitteln
diirfen. Auflerdem miissen strukturelle Nachteile fiir die Ver-
sicherungsberatung hinsichtlich der Umsatzsteuerpflicht und
der steuerlichen Absetzbarkeit abgebaut werden.

Zu 3.: Um Versicherungsvermittlern den Ubergang zur
Honorarberatung zu erméglichen bzw. zu erleichtern, sollten
bestehende Vertriéige auf Provisionsbasis fiir einen Ubergangs-
zeitraum weiterlaufen kénnen.

DIELINKE. DIE LINKE priferiert die qualifizierte Honorar-
beratung. Solange es erlaubt bleibt, Versicherungen und Fi-
nanzinstrumente gegen Provision zu vermitteln, ist die Gefahr
der Falschberatung hoch. Wer auf Provisionsbasis arbeitet,
unterliegt stets dem Druck, die Versicherung und/oder das
Finanzprodukt mit der hochsten Provision anzubieten und
zu verkaufen. Nicht umsonst wurde in Grofibritannien zur
Starkung der Unabhéngigkeit, zu Gunsten von mehr Klarheit
und Transparenz bei der Beratung die Zahlung von Provisi-
onen inzwischen verboten. Ein Provisionsverbot besteht seit
Anfang 2013 beispielsweise auch in den Niederlanden. Die
Honorarberatung sollte unbedingt auch Versicherungen mit
einschlieflen. Unabdingbar sind fiir DIE LINKE einheitliche
und klare Berufsbezeichnungen. Alle, die auf Honorarbasis ar-
beiten, diirfen und miissen den Begriff ,, Berater / Beraterin“ in
der Berufsbezeichnung deutlich anfiihren. Diejenigen, die auf
Provisionsbasis ,,beraten®, vermitteln und verkaufen, miissen
den Begriff ,,Provision in ihrer Berufsbezeichnung tragen.
Der Begriff ,Berater/Beraterin® ist deshalb unter Bezeich-
nungsschutz zu stellen. Die Berufsbilder sind gesetzlich klar
zu definieren und die Art der Geschiftsbeziehungen ist klar
voneinander zu trennen. Ziel ist es, die provisionsgestiitzte
Beratung und Vermittlung schrittweise durch ein Berufsbild
»zertifizierter unabhéngiger Berater® zu ersetzen. Fiir DIE
LINKE muss ein Honorarberater beziehungsweise eine Ho-
norarberaterin aus dem gesamten Spektrum von Finanz- und
Versicherungsinstrumenten individuelle Losungen bereitstel-
len konnen, und sie miissen einheitlich durch die Bundesan-
stalt fiir Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) beaufsichtigt
werden und nicht durch die Gewerbeamter. ,,Mischmodelle“
sollten nicht méglich sein. Versicherungsunternehmen sollen
nicht die Beratung/ Vermittlung auf Provisionsbasis und zu-
gleich Honorarberatung erbringen diirfen. |





